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- Leasing gilt als Friihindikator der Konjunktur -

Bremer Leasing-Gesellschaft EIL erwartet auch fiir die Zukunft gute Wachstumschancen fiir den deutschen Mlttelstand

VON HANSJORG HEINRICH -

Bremen. Der Bremer Finanzier Martin Go-

mory (56) hat einen groben Vorteil gegen-
iiber den meisten Unternehmern und Ma-
nagern; Er erkennt sehr frith, wie sich Kon-
junkfur und damit Geschéfte entwickeln
werden, Mithin kann er die Politik seines

Unternehmens [rihzeitig Marktverdnde- -

rungen anpassen. Sein Unternehmen, das
ist die EIL Euro-Industrie- Leasing GmbH &
Co. KG in Bremen,

Diese Gesellschaft betreibt das Leasing-
" geschéft vor allem mil mittelstdndischen
-Kunden und finanziert in erster Linie Ma-
schinen, also Investitionsgiter. Diese Auf-
trige geben deutliche Konjunktursignale:
Anziehende Bestellungen weisen auf Kon-
junkturbelebung hin, rickldnfige Orders
auf das Gegenteil.

EIL ist seit 1989 unter Fiihrung von Mar-
tin Gomory und seiner Ehefran Marion im
Geschift. Er arbeitete sich in das Bankge-
schéft von der Pike auf ein mit einer Lehre
bei der Bremer Landesbank, studierte an-
schlieflend Wirtschaftswissenschaften und
stieg dann in die Kreditwirtschaft ein. In
den ersten Jahren seiner Berufstédtigkeit
war wohl Risikobereitschaft stdrker gefor-
dert als Sicherheitsdenken. Heute scheint
das nicht mehr ganz so zu sein, Sorgfal-
tigste Risikoeinschitzung und -abwégung

sind Wesenthche Grundséatze der EIL-Ge-
schaftsstrategie, gleichfalls der enge Kon-

- takt zum Kunden, auflerdem Vertrauen
" und Bestidndigkeit,

bekrditigt Gomory,
Sein Motto: ,Kunde, Kunde, Kunde”, aber
auch ,Bonitét, Bonitdt, Bonitédt",

Allerdings konnten damit Riickschldge -

wihrend der Finanzkrise im vergangenen
Jahr nicht ganz ausgeschaltet werden. Die
Liquiditétshilfen fiir EIL-Kunden summier-
ten sich nach Angaben von Goémoéry -auf
rund zwet Millionen Eure, Diese Entwick-
Iung habe sich noch Anfang 2010 forige-
setzt.

Bei seinen Kunden becbachtete Gémory
2009 Umsatzembruche bis zu 90 Prozent.
y«Das war Krise pur”, sagqt er. Inzwischen
habe sich die Situation grundlegend verdn-
dert. Der EIL-Chef zitiert aus seinem Kun-
denkreis: ,Die Lage bei uns im Werkzeug-
und Formenbau ist so gut, dass wir die
Chance sehen, groBere Investitionen zu at-
traktiven Maschinenpreisen und Finanzie-
rungskonditionen durchzufiihren”. Ein eu-
ropaweit titiger Distributeur von Elektro-
nik und Automatisierung bemerkt: , Wir su-
chen Mitarheiter im Bereich Vertrieb und

Logistik, hekommen diese aber nicht. Der

Bremer Arbeitsmarkt ist schwierig, und da
auch andere Unternehmen suchen, besteht
die Gefahr der Abwerbung eigener Mitar-
beiter, Das verschérft das Problem." Ein an-

derer EIL-Kunde, Zulieferer fiir Windkraft-
anlagen, meint: ,Wirinvestieren, wenn die
Windkraft  anspringt, nach unserer Mei-
nung wird das 2011/2012 sein. " Gegenwdr-
tig sei das Windkraft-Anlagengeschaft
schwierig, weil die Kunden nach wie vor Fi-
nanzierungsprobleme mit ihren Banken
hitten, Im Ubrigen, so ergénzt Géméry,
olauft unser anderes gesamtes Industriege-
schaft sehr gut”,

Nachdem EIL im vergangenen Jahr beob-
achtet hatte, dass alle Branchen bis auf Le-
bensmittel, Medizin und Pharma eingebro-
chen waren, sieht die Einschétzung fiir die
lkommenden Monate jetzt so aus: Deutlich
héhere Umsétze als 2009 in den Bereichen
Spedition und Logistik, hier auch ausge-
sprochen zuversichtliche Erwartungen, al-
lerdings Engpésse bei Transportmitteln, In
Maschinenbau und Elektroindustrie soll
sich die Situation deutlich verbessern, die
Perspektiven werden sehr zuversichtlich
eingeschédtzt. Aus dem Ausland kommen
kréftige Impulse und auch die Inlandsnach-

frage zieht an. Stark steigende Umsdlze
aus Osteuropa und Siidamerika erfreuen -

die Produzenten von Landwirtschaftsma-
schinen. Im Einzelhandel hellt sich die
Stimmung der Verbraucher zunehmend
auf.

Vor diesem Hintergrund wird der Finan-
zierungshedarf bei anziehender Konjunk-

tur sowohl fiir Investitionen als auch fiir das
Umlaufvermdgen wie Vorrdte und Forde-
rungen zunehmen. EIL ist davon iiber-
zeugt, dass die Leasing-Gesellschaften auf-
grund ihrer Objekt-Expertise bei den Inves-
titionen, dagegen Sparkassen sowie Volks-

‘banken beim Umlaufvermégen Finanzie-
Tungsriickgrat des deutschen Mittelstan-

des bleiben. Goméry betont: ,Wir raten
nach wie vor, um Grofibanken einen gro-
fen Bogen zu machen,” Besonders in der
Bremer und in der nordwestdeutschen Re-
gion seien diese Institute eher dem grofien
Mittelstand mit einigen Tausend Beschéaf-
tigten zugetan als den hier typischen klei-
neren Mittelstdndlern.

Goméry geht fest davon aus, ,dass wir
den Zinstiefpunkt Ende August erreicht
hatten”. Nach seiner Ansicht werden die
Renditen am Kapitalmarlct sich zwar kurz-
fristigr nicht sprunghaft erhéhen, dennoch -

" sei aber ein deutliches Anziehen der Zins-

sdtze fir 2011/2012 zu erwarten.

Fiir die Leasingbranche und speziell
auch fiir die EIL ist er sehr positiv gestimmt,
sein Unternehmen habe das schwierige
Jahr 2009 aus eigener Kraft bewdltigt. 2010
liefen die Geschafte fiir Gédmory sehr zufrie-
denstellend. Die Refinanzierungs-Partner
von EIL seien in erster Linie die Bremer Lan-
deshank und die Sparkasse Bremen sowie
die Bayerische Landesbank.



